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Wo der Alternativantrieb normal ist

Egal ob Elektromobile oder Erdgasfahrzeuge — nur wenige Tausend Autos mit Alternativantrieben rollen auf
Osterreichs StraBen. Bester Erdgasverkaufer ist ein Tiroler Fiat-Handler. Der Chef erzihlt, warum es dort funktioniert.

GERALD STOIBER

RUM, WIEN. Von den 4,75 Millionen
Pkw in Osterreich sind nur rund
26.000 Fahrzeuge mit alternativem
Antrieb unterwegs —und zwar Elek-
troautos, Erdgasfahrzeuge und ein
paar wasserstoffbetriebene Model-
le zusammen. Der Anteil ist also mit
gut 0,5 Prozent minimal. Die Hy-
brid-Modelle (Benzin bzw. Diesel
und Elektro) machen mit knapp
15.000 Stiick den Lowenanteil aus,
Erdgasfahrzeuge und reine Elektro-
autos liegen mit jeweils rund 5000
Stiick etwa gleichauf. Richtig vom
Fleck kommen sie auf dem Markt
trotz allerlei Forderungen und steu-
erlicher Begiinstigungen alle nicht.

Bei Erdgas, einer in anderen Lin-
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,,Die Kunden
sind hochst
zufrieden.”

Harald Né&ssig,
GF Fiat Luftner

dern wie etwa Italien seit vielen Jah-
ren weit verbreiteten und reibungs-
los funktionierenden Technik, ragt
allerdings ein Tiroler Autohdndler
heraus. Fiir praktisch jedes vierte
neue Erdgasauto, das im Vorjahr in
Osterreich verkauft wurde, wander-
te der Schliissel bei Fiat Liiftner in
Rum bei Innsbruck {iber den Laden-
tisch. Konkret wurden 188 Autos,
die mit komprimiertem Erdgas
(CNG, Compressed Natural Gas) be-

trieben werden, verkauft, wihrend
es in ganz Tirol 322 waren (in ganz
Osterreich gut 700). Harald Nossig,
Geschiftsfithrer des Autohauses
Liiftner, setzt seit mehr als 15 Jahren
auf Erdgas als Treibstoff. Die ver-
gleichsweise geringen Betriebs-
kosten sowie die deutlich verringer-
ten Abgas- und CO,-Werte nennt
Nossig als Hauptargument dafiir.
Gegeniiber Benzin betrdgt die Er-
sparnis trotz der niedrigen Sprit-
preise zwischen etwa einem Drittel
und der Hilfte (je nach den regional
unterschiedlichen Erdgaspreisen),
bei Diesel liegt sie etwas darunter.
Nossig: ,,Jeder will sparen, aber er
will nicht Versuchskaninchen sein.
Die Schnittstelle dabei ist der Ver-
kdufer.“ Gleichzeitig wundert er

sich, warum nicht auch andere
Handler stdrker darauf setzen. , Wir
haben hochste Kundenzufrieden-
heit und die Mundpropaganda ist
sehr stark”, erzahlt Nossig. Den ge-
nauen Anteil von Erdgas an den Ge-
samtverkaufen bei Liiftner nennt er
im Hinblick auf den Mitbewerb
nicht, aber er ist beachtlich. Nossig
betont aber, dass es nicht nur um
den Verkauf gehe. Auch der Service
miisse stimmen. So habe er sechs
Kfz-Mechaniker mit einer speziel-
len CNG-Ausbildung. Auf3erdem
habe man viel Aufklarung rund um
das Thema Erdgasantrieb gemacht
und biete auch eigene Fahrtrainings
an. ,Insgesamt hat es sich vom
angstlichen Aul3enseiter- zum Sau-
bermann-Thema entwickelt.”

Tirol sieht Nossig auch deshalb
bundesweit an der Spitze, weil die
landeseigene Tigas Erdgas beson-
ders giinstig anbietet. ,Im Gegen-
satz zu Erdol weill man bei Gas, dass
die Preise in zwei oder drei Jahren
sogar giinstiger sein werden®, er-
kldrt der Autohdndler. Das Land Ti-
rol gibt auch 1000 Euro Kaufpramie,
Salzburg hat seine (500 Euro) abge-
schafft. Die Salzburg AG vergibt im
gleichen Ausmaf3 noch Tankgut-
scheine. Ausgelaufen ist auch der
Bonus fiir Erdgasfahrzeuge bei der
Normverbrauchsabgabe von bis zu
500 Euro. Das bereitet NOssig wenig
Sorgen, umso mehr drgert ihn die
steuerliche Bevorzugung von Elek-
troautos, ,da macht der Staat die
drgste Wettbewerbsverzerrung”.



